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BVDM -> Kalkulationsunterlagen für die Aus- und Weiterbildung in der Druckindustrie
Broschüre, 96 Seiten, DIN A5, 2006, Artikel-Nr. 83109 Preis 20 Euro
http://www.point-online.de/bvsql010.php?switch=50

Für Prüfung -> Schritte der einzelnen Druckprozesse sehr wichtig für Kalkulation

Bezugskosten -> z.B. Zoll Verpackung...

Einstandspreis -> Eingkaufte Wahre nach Skonto und Rabatt

Kalkulation mit Kennziffern:

- Klalkulationszuschlag - Kalkulationsfaktor - Handelsspanne

Kalkulationszuschlag -> Setzt die Differenz zwischen Listenverkaufspreis und
Einstandspreis in Beziehung zum Einstandspreis.
Ausgedrückt wird der Kalkulationszuschlag in %

Listenpreis - Einstandspreis
Kalkulationszuschlag = -------------------------------- x 100

Einstandspreis

Kalkulationszuschlag -> wird auf Basis von Eurobeträgen ermittelt

Kalkulationsdaten:Listenpreis = 886,14 Euro
Einstandspreis = 457,25 Euro

886,14  - 457,25
Kalkulationszuschlag = ------------------------ x 100 =93,8%

 457,25

Kalkulationsdaten:Einstandspreis =100 Euro
Handlungskosten = 20%
Gewinnzuschlag = 25%
Kunden Skonto =   2%
Vertreter Provision = 12%
Kunden Rabatt = 10%

Einstandspreis 100 Euro ->100%
+ Handlungskosten   20 Euro ->20% von 100 Euro
----------------------------------------------------------
= Selbstkosten 120 Euro
+ Gewinnzuschlag   30 Euro -> 25 % von 120 Euro
----------------------------------------------------------
= Barverkaufspreis 150 Euro
+ Kunden Skonto     3,49 Euro -> 2% von Zieilverkaufspreis (98%)
+ Vertreter Provision   20,93 Euro ->12% von Zielverkaufspreis (88%)
----------------------------------------------------------
= Zielverkaufspreis 174,42 Euro
+ Kunden Rabatt   19,80 Euro ->10% vom Listenpreis (90%)
---------------------------------------------------------
= Listenpreis 193,80 Euro -> 193,8%

Ergebnis -> Mit Hilfe des Kalkulationszuschlages kann vom
Einstandspreis auf den Listenverkaufspreis einer
Wahre geschlossen werden
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Kalkulation mit Kennziffern:

Einstandspreis  x  Kalkulationsfaktor = Listenverkaufspreis

: Einstandspreis

Listenpreis 886,14
Kalkulationsfaktor = ------------------ = --------- = 1,9380

Einstandspreis 457,25

Listenpreis %    193,8 %
Ermittlung auf Basis %-Wert = -------------------- = ----------- = 1,9380

Einstandspreis % 100    %

Ergebnis -> Vom Einstandspreis kann durch die Multiplikation mit dem
Kalkulationsfaktor auf den Listenverkaufspreis geschlossen werden

Handlungsspanne:

Die Handlungsspanne ist der Umkehrschluß des
Kalkulatonszuschlages. Ausgangspunkt ist der
vom Markt "diktierte" Preis.

Markt -> Kunde sagt, was er für ein Produkt ausgeben will

Handlungsspanne -> Setzt die Differenz zwischen Listenverkaufspreis und
Einstandspreis in Beziehung zum Verkaufspreis

Listenverkaufspreis - Einstandspreis
Handlungsspanne = ------------------------------------------  x 100

Listenverkaufspreis

886,14 - 457,25
Handlungsspanne = ----------------------  x 100 = 48,40%

886,14

Kalkulatinsdaten: Listenverkaufspreis = 100 Euro
Kunden Rabatt = 10%
Vertreter Provision = 12%
Kunden Skonto =   2%
Gewinnzuschlag = 25%
Handlungskosten = 20%

Listenverkaufspreis 100 Euro -> 100% (vorher 193,8%)
- Kundenrabatt   10 Euro ->   10% von 100 Euro
----------------------------------------------------------
= Zielverkaufspreis   90 Euro
- Vertreter Provision   10,80 Euro ->  12% von 90 Euro
- Kunden Skonto     1,80 Euro ->    2% von 90 Euro
---------------------------------------------------------
= Barverkaufspreis   77,40 Euro -> 125%
- Gewinnzuschlag (25%)  15,48 Euro ->   77,40 : 125 x 25
---------------------------------------------------------
= Selbstkosten    61,92 Euro -> 120%
- Handelskosten (20%)    10,32 Euro ->   61,92 : 120 x 20
----------------------------------------------------------

 51,60 Euro ->   51,60%
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Gegenüberstellung Ausführliche und vereinfachte Kalkulation:

Ausfühliche Kalkulation Vereinfachte Kalkulation

Einstandspreis 100 Euro Einstandspreis = 100 Euro
+ Handlungskosten   20 % + Kalk. Zuschlag = 93,8%
+ Gewinn   25 %

Kunden Skonto     2 % oder
+ Vertreter Provision   12 %
+ Kunden Rabatt   10 % - Handelsspanne = 48,4%
---------------------------------------------- ------------------------------------------------
= Listenpreis 193,80 Euro = Listenpreis = 193,80

Kapazitätskalender:

Beschäftigung und Kapazitätsplanung:

Kalendertage 365 Tage
- Sonntage   52 Tage
- Samstage   52 Tage
- Feiertage   12 Tage
-------------------------------------------------
= Arbeitskapazität 249 Tage (Soll)
- Urlaubstage       30 Tage
- Krankheit     11 Tage
- Sonstige Fehltage     2,5 Tage
-------------------------------------------------
= Personalkapazität 205,5 Tage (Plan)

Beschäftigungsgrad (B0) ohne Ausgleich

205,5 Tage
B0 = ------------- = 82,5% -> Muß über 80% liegen, damit ein

249 Tage Betrieb wirtschaftlich arbeitet

Beschäftigungsgrad (B0) mit Ausgleich
...
...

-------------------------------------------------
= Personalkapazität 205,5 Tage (Plan)
+ Überstunden 13,5 Tage
+ Aushife/Springer...
-----------------------------------------
= Plankapazität 219 Tage

219 Tage
B0 = ------------- = 88%

249 Tage
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